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von Betty van Loon

Was kann ein Prospekt, was die Anzeige 
nicht kann? Gar nichts – wenn man die  fal-
schen Inhalte nutzt. Unendlich viel mehr 
– wenn die Inhalte durchdacht sind, zum 
eigenen Betrieb passen und Anreize zum 
Aufbewahren und Handeln bieten.
Und jetzt noch mal, Schritt für Schritt:

1. Prospektwerbung 
– irgendwie passend 
oder ganz genau?

Prospektwerbung ist nichts Neues. Zahl-
reiche Werkstattsysteme verp� ichten ihre 
Partnerbetriebe zur Nutzung. Auch Her-
steller bieten ihren Vertragspartnern Kun-
denzeitungen und Serviceprospekte an.
Die Partnerbetriebe machen mit – ge-
zwungenermaßen oder weil sie keine 
Alternative kennen. Doch praktisch keine 
zentral angebotene Prospektwerbung er-
möglicht, Prospekte exakt auf die eigenen 
Bedürfnisse abzustimmen. 
Genau hier setzen wir bei ELN und MMC 
an, um die Resonanz für die Betriebe deut-
lich zu verbessern: Wir machen Prospekt-
werbung passend. Exakt passend.

2. Wo, bitteschön, 
wohnen meine Kunden?

Wer bestimmt eigentlich, wo mein Markt 
ist? Ein Systemgeber – oder die Realität 
der Kundenströme? Für Autohäuser hat 
es Sinn, sich von äußeren Ein� üssen zu 
lösen. Ein wenig eigene Statistikarbeit 

hilft dabei: Erfassen Sie die Postleitzahlen 
Ihres Marktes in einer Excel-Tabelle, tragen 
Sie die zugehörigen Haushaltszahlen ein 
und in der nächsten Spalte Ihre jeweili-
ge Kundenzahl. Ermitteln Sie daraus die 
prozentualen Marktanteile. So stellen Sie 
wahrscheinlich fest, was die meisten die-
ser Auswertungen ergeben: Ein Kilometer 
zusätzliche Entfernung bringt etwa ein 
Prozent weniger Marktanteil.
Als Mehrmarkenbetrieb sprechen Sie im-
mer den Gesamtmarkt an. Von riesigen 
Verteilgebieten können Sie sich also ge-
danklich verabschieden – bearbeiten Sie 
lieber Ihren Kernmarkt regelmäßig!

3. Wann ist der richtige 
Termin für meinen Prospekt?

Haben Sie schon mal versucht, zu Ostern 
Weihnachtsmänner zu verkaufen? Na also. 
Werben Sie, wenn sich die Menschen am 
Ort mit Autothemen beschäftigen – also 
einmal vor Ostern, einmal danach. Schaf-
fen Sie eine kleine Aktion dazu – Eier be-
malen, Imbiss zum Radwechsel – oder ein 
Frühlingsfest mit Verein oder Feuerwehr.
Seien Sie aufmerksam: Je nach Region 
wechseln Ihre Kunden früher oder später 
die Räder. Nutzen Sie unsere Kundenmai-
lings, um die Radwechselphase zeitlich 
zu strecken. Das entlastet Ihre Mitarbeiter 
und gibt Ihnen Spielraum, um ertragsstar-
ke Zusatzarbeiten leisten zu können. 
Mit vier gut terminierten Prospekten pro 
Jahr sind Sie dann präsent, wenn Kauf- 
und Serviceentscheidungen anstehen.

4. Welche Inhalte 
soll ich bewerben?

Hersteller und Werkstattsysteme lassen 
Ihnen keine Wahl: Sie müssen bewerben, 
was der Prospektanbieter vorgibt. Sie dür-
fen sich fragen, warum Sie bezahlen, was 
vor allem einem anderen nutzt?.
Die Prospekte für ELN-Partner und Mehr-
marken Center sollen Ihnen nutzen – und 
deshalb entscheiden auch nur Sie, was 
Sie bewerben. Als ELN-Nutzer werden Sie 
wahrscheinlich die Innenseiten unverän-
dert lassen und das zentral bereitgestellte 
Fahrzeugspektrum aller Marken bewer-

ben. Als 2014 ein Händler darum bat, nur 
eigene Autos bewerben zu können, haben 
wir aber auch das möglich gemacht. Er war 
begeistert – und hat die unvermeidlichen 
Mehrkosten gerne gezahlt.
Auf den Außenseiten können Sie eigene 
Schwerpunkte setzen: Ob Sie die Titelseite 
für Ihre Veranstaltung oder für Angebote 
nutzen – wir beraten Sie und überlassen 
letztlich Ihnen die Entscheidung.
Die meisten Händler nutzen den Prospekt 
exakt so, wie er konzipiert ist: mit einem 
Angebotsmix aus saisonalen Werkstatt-
leistungen, gängigen Räder- und Teilean-
geboten sowie attraktiven Fahrzeugen. 
Mit diesem Mix zeigen Sie Ihrem Markt, 
dass Sie in Verkauf UND Service ein leis-
tungsstarker Mehrmarkenbetrieb sind 
– die beste Grundlage für Vertrauen und 
neue Kundenkontakte.

5. Wie komme ich an 
Material für den Prospekt?

Vor jeder Prospektaktion erhalten Sie nicht 
nur die Masterversion, sondern auch zahl-
reiche saisonale Angebote zur Wahl. 
Damit entscheiden Sie selbst, welche 
Angebote Sie machen und welchen Preis 
Sie bewerben. Natürlich setzen wir auch 
Ihre individuellen Angebote um. Unser 
großer Bilderpool steht Ihnen dafür zur 
Verfügung, ebenso wie erfahrene Texter. 

6. Ist so ein Prospekt auch 
etwas für meine Kunden?

Manchmal klingt es, als würde ein Händ-
ler seinen Mehrmarkenprospekt am liebs-
ten vor seinen Stammkunden verstecken. 
Warum eigentlich? Rein statistisch fahren 
die meisten Haushalte zwei Autos – und 
keine Statistik zementiert, dass beide 
denselben Hersteller haben. 
Wenn Sie Ihrem Kunden den Prospekt per 
Brief nach Hause senden, können Sie sich 
einer erhöhten Aufmerksamkeit sicher 
sein. Mehr noch: Wir stimmen mit Ihnen 
ab, ob Sie inaktive Kunden zurückholen, 
Neukunden von Ihrer Werkstatt überzeu-
gen oder andere Ziele erreichen wollen. 
Damit Sie nicht nur neue Kunden gewin-
nen, sondern auch Ihre alten behalten.

Werben mit Prospekten = mehr 
Umsatz für Verkauf UND Werkstatt

Autozentrum Bonnemann, Dortmund

Mit eigener Prospektwerbung hatte Tanja Bonnemann bereits 
Erfahrung – doch weil der Aufwand für sie hoch war, streute 
sie diese Werbung nur selten.
„Ich wusste ja, dass Prospekte etwas bringen“, sagt sie und 
entschied sich deshalb 2014 dafür, den neuen MMC-Pros-
pekt dreimal einzusetzen. Die Verteilung erfolgte per Post-
wurfsendung im direkten Einzugsgebiet. Zu jedem Prospekt 
buchte sie ein Kundenmailing: im Oktober zum Beispiel mit 
einer Radwechselaktion – was ihr Werkstattteam freute.
Für 2015 plant sie vier Prospekte und Kundenmailings.

Auto-Galerie Thorsten Holler, Speyer

Von 500 auf 2.600 qm erweiterte Thorsten Holler im Herbst 
2014 seine Betriebs� äche, investierte in neueste Mehrmar-
ken-Technik und stellte fünf neue Mitarbeiter ein. 
Zur Erö� nung verteilte er Prospekte: in der Stadt per Postwurf-
sendung, im Umland per Amtsblatt. Persönliche Einladungen 
gingen per Briefpost an die Kunden. „Trotz Umzug klappten 
alle Maßnahmen perfekt“, erinnert sich der Unternehmer. 
„Die ELN-Agentur unterstützte uns zudem mit Anzeigen, 
Pressearbeit und Änderungen unserer Webseite.“ 2015 wird 
er die erfolgreiche Prospektwerbung weiterführen. 

Autohaus Fritzlar, Fritzlar

Eigene Prospekte setzt Marco Behrendt bereits seit Jahren ein 
– doch zum Opel-Angrillen im Januar kombinierte er erstmals  
einen Opel- und Mehrmarken Center-Prospekt. An Kunden 
ging der Prospekt zudem per Mailing. 
„Unser Angrillen war sehr gut besucht“, erinnert sich Marco 
Behrendt. „Allerdings braucht es seine Zeit, bis Kunden ver-
stehen, dass nicht alle Mehrmarken-Angebote auf unserem 
Hof stehen.“ Er freut sich: „Angebote wurden konkret nach-
fragt und verkauft, auch Vorführwagen konnten wir abver-
kaufen.“

Mit eigener Prospektwerbung hatte Tanja Bonnemann bereits 
Erfahrung – doch weil der Aufwand für sie hoch war, streute 

Ist Ihr Auto schon fit für den Herbst? In unserem Mehrmarken Center bieten wir Ihnen jetzt  
Reifentage mit einer großen Räderauswahl. Sparen Sie mit günstigen Preisen für Radwechsel,  
Einlagerung und Arbeiten für die Sicherheit Ihres Autos.Oder wollen Sie sich von Ihrem Auto trennen und suchen etwas Neues? Dann nutzen Sie  
unseren Ankauf zu Tageshöchstpreisen. Und auch beim Kauf sparen Sie: Wir bieten Ihnen über 
15.000 kurzfristig lieferbare Neu- und Jungwagen sowie deutsche Bestellange bote. 
Allesamt mit umfassender Beratung und zu Top-Preisen. Wir freuen uns auf Sie!  Herzlichst, Ihre
 
Tanja Bonnemann
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aktionen & Vorteile in ihrem mehrmarken Center 

Tanja Bonnemann

alles Gute: Gutscheinheft

 

ein besonderes extra zum perfekt gepflegten Auto:  Ab einem Auftragswert von 25,– euro erhalten sie  unser Gutscheinheft mit vielen interessanten Kunden-vorteilen und leckeren backrezepten.(ausgenommen HU,  
nur solange der Vorrat reicht)

lles Gute: Gutscheinheft Ihr 

Gutschein

Flott & günstig: ersatzwagen

Während einer reparatur halten wir sie mobil:  Nutzen sie unseren flotten Werkstattersatzwagen! 
Pro tag schon für günstige

Autozentrum Bonnemann GmbH
Bodelschwingher Straße 146–150 44357 Dortmund
Tel.  0231/93 69 79 0-0  
Fax  0231/93 69 79 0-55
Web autozentrum-bonnemann.de E-Mail info@autozentrum- 
 bonnemann.de
Öffnungszeiten:  
Mo-Fr:  09.00-19.00 Uhr 
Sa:  09.00-16.00 Uhr

Tanja Bonnemann
Geschäftsführerin

Drucksatzfehler vorbehalten. alle Preise in euro. Soweit nicht anders vermerkt, sind alle angebote bis 31.12.2014 gültig. Unsere Preise gelten zzgl. material und Zusatzarbeiten.  eine kombination von angeboten und rabatten ist nicht möglich. impressum: informationen der mmC und ihres autohauses. Verantwort lich: tanja Bonnemann. realisa tion & Distribution: van loon kommu ni kation, www.vanloon-kommunikation.de  

nicht vergessen: Ölwechsel

Gönnen sie Ihrem Auto einen Ölwechsel – rechtzeitig bevor der Winter kommt!  
Ölwechsel mit 5W30 vollsynthetisch longlife  komplett inkl. Filter (bis 4,5 Liter). bei uns schon ab

DaS lohnt SiCh: UnSere aktUellen SerViCe-anGeBote
hauptuntersuchung

Neue Plaketten, während sie bei uns Kaffee trinken: sparen sie bei unseren Herbst-Aktionswochen! Hauptuntersuchung in unserem  Hause immer Mittwoch und Freitag. bei uns schon ab

67,–

Ihr 

Termin?

alles sicher? Bremsen-aktion!

69 ,–gratis

mehr Sicherheit: achsvermessung

Das bringt Ihnen die Achsvermessung:  Mehr sicherheit und Fahrkomfort für sie,  weniger spritverbrauch und Verschleiß für Ihr Auto!  Achsvermessung inkl. einstellung für z.b. VW Golf IV : bei uns ab  
(ohne Material und Zusatzarbeiten) 59 ,–

so angenehm kann der  
radwechsel sein: Während wir  
Ihre räder wechseln, entspannen 
sie bei einer guten tasse Kaffee!
ab sofort, bis 22. november.

Für alle marken: 
reiFentaGe

Tanja BonnemannTanja Bonnemann
Vorname, Name 

Straße, Nr. 

PLZ, Ort 

E-Mail 

Telefon derzeitiges Auto 

Ihr Wunschauto 

Sie können den Coupon einfach bei uns abge-ben, ihn faxen oder per Post sowie E-Mail schi-cken. Die Adressen finden Sie links auf dieser Seite. Einsendeschluss ist der 31.12.2014. Der Rechtsweg ist wie immer ausgeschlossen. Die Gewinner werden von uns schriftlich be-nachrichtigt.

JetZt mitmaChen UnD Gewinnen!Das sind unsere 22 Preise:1. Preis: Gutschein für eine Inspektion       im Wert von 100 Euro 
2.-11. Preis: Lohnguthaben im Wert      von 25 Euro
12.-22. Preis: eine kostenlose 
     Fahrzeugwäsche

Welche besondere Möglichkeit haben Sie bei uns?  Finanzierung ohne ...

 A
6 7 8 9

5432

Tanja BonnemannTanja Bonnemann
rundum gut: unser reifen-Service

radwechsel
einlagerung

24,90
29,90

bei uns sind Ihre räder bestens aufgehoben. Gewinnen sie Platz – zu richtig günstigen Preisen. sind Ihre bremsen bereit für Laub und Nässe?  Umfassende sicherheit für alle Insassen gibt‘s  jetzt mit unserer bremsen-Aktion! z. b. bremsbeläge Vorderachse inkl. Montage:  für Opel Corsa C   
bei uns jetzt bereits ab 

99 ,–

gratis

Glasschäden prüfen

Wussten sie, dass Ihre Frontscheibe schon nach einem  kleinen steinschlag bruchgefährdet ist?Zum Glück ist bei vielen Kaskoversicherungen die  steinschlag-reparatur kostenlos. Wir beraten sie gern  und prüfen Ihre Frontscheibe
gratis

Ihr 

Gutschein

19 ,–

Tanja Bonnemann

Starten Sie sicher in den herbst!

ihr Gutschein: Unfallhilfe 

bei einem Unfall helfen wir sofort: Wir holen sie ab, stellen einen Leihwagen & reparieren den schaden günstigst. 
rufen sie uns jederzeit an! bei reparatur in unserer Werkstatt ist unser service für sie gratis

Gutschein: Unfallhilfe Ihr 

Gutschein

Von 500 auf 2.600 qm erweiterte Thorsten Holler im Herbst 
2014 seine Betriebs� äche, investierte in neueste Mehrmar-

Ganz in Ihrer Nähe – und günstiger als Sie denken: Profitieren Sie von unserer Erfahrung und sparen Sie rund um Ihr Auto!
Nach sieben Jahren in der Industriestraße sind wir im August in die Tullastraße um-gezogen. Freuen Sie sich mit uns über den neuen, großzügigen Betrieb und die erwei-terte Fahrzeugaustellung!

Hier präsentieren wir Ihnen gesuchte Model-le der großen Hersteller: kurzfristig lieferbare Neu- und Jungwagen – EU-Fahrzeuge und deutsche Bestellange bote.  Natürlich beraten wir Sie gerne: fachkundig und hersteller übergreifend. 
Und auch bei Wartung und Reparatur sind wir Ihr Partner – für alle Automarken!
Wir freuen uns auf Sie! Herzlichst, Ihr 

Thorsten Holler
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Drucksatzfehler vorbehalten. Alle Preise in Euro. Soweit nicht anders vermerkt, sind alle Angebote bis 31.12.2014 gültig.   

Vorname, Name 

Straße, Nr. 

PLZ, Ort 

E-Mail 

Telefon derzeitiges Auto 

Ihr Wunschauto 

Sie können den Coupon einfach bei uns abge-ben, ihn faxen oder per Post sowie E-Mail schi-cken. Die Adressen finden Sie links auf dieser Seite. Einsendeschluss ist der 31.12.2014. Der Rechtsweg ist wie immer ausgeschlossen. Die Gewinner werden von uns schriftlich be-nachrichtigt.

JEtzt mitmAchEn unD gEwinnEn!

impressum: informationen von ELn und ihrem Autohaus. Verantwort lich: thorsten holler. Realisa tion & Distribution:  van Loon Kommu ni kation, www.vanloon-kommunikation.de  

AUTO-GALERIE Thorsten Holler
Tullastraße 2 
67346 Speyer
Tel. 06232/10 03 31-0  Fax 06232/10 03 31-77
www.jahreswagen-speyer.de  verkauf@jahreswagen-speyer.de
Öffnungszeiten: 
Mo-Fr: 08.00-18.00 Uhr 
Sa:  09.00-13.00 Uhr

Thorsten Holler

Das sind unsere 22 Preise:1. Preis: Gutschein für eine Inspektion       im Wert von 200 Euro 
2.-11. Preis: Lohnguthaben im Wert      von 25 Euro
12.-22. Preis: ein Winterset

Wir kümmern uns nicht nur um Autokauf und Fahrzeug-wartung, sondern auch um Ihre ...?

 R
65432

unSERE SERVicE-AngEbotE

hERzLich wiLLKommEn Am nEuEn StAnDoRt!

inspektion bei uns = garantieschutz

Wir überprüfen Ihr Auto nach herstellervorgaben  und nehmen die notwendigen Arbeiten vor.  sie erhalten sich so günstig Ihre Garantie! Ohne teile, schon ab

59,90

Lohnguthaben für Sie

 15,– 

einlösen und sparen: mit einem 15,– euro-Guthaben für alle Werkstattarbeiten  
(Angebote ausgenommen, Mindestauftragswert 100,– euro.)

Ihr 

Gutschein

Rundum gut: unser Reifen-Service

Radwechsel
Einlagerung

19,90
19,90

bei uns sind Ihre räder bestens aufgehoben. Gewinnen sie Platz – zu günstigen Preisen. Unser Kombi preis für Wechsel, Lagerung & Wäsche: 39,90 euro!

SERVicE füR ALLE mARKEn. VERKAuf ALLER mARKEn. mEhR fAhRzEug-AngEbotE hiER: JAhRESwAgEn-SPEyER.DE

Einladung zur neueröffnung: Sa & So, 27./28.09.* ab 9 uhr!  

15.000 Autospassen nicht auf unseren Hof, aber auf unsere Homepage! www.jahreswagen-speyer.de

Pfälzer  
Bauernmarkt 
27./28.09.2014* ab 9 Uhr 

Unser Programm:
· Pfälzer Bauernmarkt 
· Zwiebelkuchen und Neuer Wein 
· Samstag 15 Uhr & Sonntag 12 Uhr:   Musikaufführungen durch die    Guggemusiker Brezelkracher Speyer 
· Sonntag 15 Uhr: 
  Auftritt des Fanfarenzugs Rot-Weiß
Der Erlös kommt dem Deutschen  Kinderschutzbund, Ortsverband Speyer e.V. zugute.

*beratung, Verkauf & Probefahrt nur innerhalb der gesetzlichen   Öffnungszeiten.    

bevor es kalt wird: winter-check

Unser Wintercheck sagt Ihnen, ob Ihr Auto gut gerüstet ist für Kälte und Nässe. Wir prüfen alle wichtigen  Punkte – ohne Wartezeit! Kleine Arbeiten führen  wir bei bedarf sofort aus. bei uns gibt‘s diese  sicherheit schon für günstige
14,90

hauptuntersuchung

Neue Plaketten, während sie bei uns Kaffee trinken: sparen sie  bei unseren Aktionswochen! hauptuntersuchung erfolgt durch Prüfingenieure  einer amtlichen Überwachungsorganisation,  in unserem betrieb. bei uns schon ab
92,–

Ihr 

Termin?

Rempelschutz: Parksensoren

Per akustischem signal in jede Lücke. Die praktische Nachrüstung gibt es für viele Modelle. Fragen sie uns! bei uns zum Festpreise nur

350,–

unSERE SERVicE-AngEbotE

Eigene Prospekte setzt Marco Behrendt bereits seit Jahren ein 
– doch zum Opel-Angrillen im Januar kombinierte er erstmals  
einen Opel- und Mehrmarken Center-Prospekt. An Kunden 

Drucksatzfehler vorbehalten. Alle Preise in Euro. Soweit nicht anders vermerkt, sind alle Angebote bis 31.03.2015 gültig. 
Impressum: Informationen der MMC und Ihres Autohauses. Verantwort lich: Marco Behrendt. Realisa tion:  van Loon Kommu ni kation, www.vanloon-kommunikation.de  

Lohnguthaben für Sie

 15,– 

Einlösen und sparen: mit einem 15,– Euro-Guthaben für alle Werkstattarbeiten  (Angebote ausgenommen, Mindestauftragswert 150,– Euro, gültig bis 31.03.2015). Pro Auftrag nur ein Gutschein: Bitte legen Sie den Gutschein vor Auftragserteilung vor.

Ihr 

Gutschein

Hauptuntersuchung

Neue Plaketten, während Sie bei uns Kaffee trinken: Die Hauptuntersuchung erfolgt durch Prüfingenieure  einer amtlichen Überwachungsorganisation in  unserem Betrieb. 
Bei uns schon ab

85,–

Ihr 

Termin?

Hyundai i20 „Cool“ 1,25 CVVT 

Neues Modell, 63kW (85 PS), Klima, Radio/CD/MP3,  eFH vorn, Nebel, Alarm, Metallic ohne Aufpreis u. v. m.  Andere Motorisierungen, Ausstattungen und Farben verfügbar – bitte nennen Sie uns Ihre Wünsche!  

bei uns 9.999,–   UPE* 14.720,–

        - 32 %
 

  Sie sparen 4.721 €  

Seat Ibiza Lim. I-Tech 5-türig

63kW (85 PS), Alu, Navi, Bluetooth, eFH, Klima, Aux, Isofix, Tagfahrlicht, ESP u. v. m.  
Andere Motorisierungen, Ausstattungen und Farben verfügbar – bitte nennen Sie uns Ihre Wünsche! 

bei uns 12.980,–   UPE* 18.090,–

        - 28 %
 

  Sie sparen 5.110€  

Opel Cascada Innovation 1.6 Turbo

EZ 03/14, 7 tkm,125kW (170 PS), PDC, Sitz-Hzg,  Klima autom., Tempomat, BC, Alu 18-Zoll, Radio/CD/MP3/Bluetooth, Sport-Fw, Start/Stopp, eFH, Nebel, Isofix, ABS, ESP u. v. m.  

bei uns 25.980,–   

Als Facebook-Fan: besser informiert

Werden Sie unser Fan bei Facebook und verpassen Sie künftig keine Aktion und kein Angebot!

Sie finder uns unter dieser Adresse:  www.facebook.com/AutohausFritzlar

Aus einer Hand: Ihre Finanzierung

Wenn Sie Ihr neues Auto ganz oder teilweise finanzie-ren wollen, bieten wir Ihren den kompletten Service. Mit den attraktiven Angeboten von Premium Financial Services holen Sie Ihr neues Traumauto einfach und sicher nach Hause. 
Mit Finanzierungslösungen aus einer Hand, die auf Ihre Budgetvorstellungen zugeschnitten sind.

Herzlich willkommen in unserem Mehrmarken Center: Entdecken Sie den neuen Opel Corsa und vieles mehr
90 Jahre Opel in Fritzlar: Unseren runden Geburtstag feiern wir natür-lich mit einem Stargast – dem nagel-neuen Opel Corsa.

Entdecken Sie außerdem unser neues Mehrmarken Center und freuen Sie sich auf besondere Angebote in der Werkstatt und beim Fahrzeugkauf.  
Sparen Sie in unserer Meisterwerk-statt für alle Automarken, z. B. bei Ersatzteilen und Servicearbeiten.

Beim Autokauf bieten wir Ihnen über 15.000 kurzfristig liefer bare Neu- und Jungwagen – EU-Fahrzeuge und deutsche Bestellange bote. Planen Sie mit uns Ihr Traumauto – mit Farbe, Ausstattung und Motorisierung nach Ihren Wünschen. Und das zu günstig-sten Preisen! 

Um das perfekte Auto für Sie zu finden, beraten wir Sie gerne – fachkundig und herstellerübergreifend. 
Wir freuen uns sehr auf Ihren Besuch!

UnSERE SERVICEAngEBOTE & DIEnSTLEISTUngEn

AKTUELLE FAHRzEUg-AngEBOTE 20.000 weitere Autos online!

Verbrauchswerte1 der hier vorgestellten Fahrzeuge: Kraftstoffverbrauch kombiniert maximal 6,3-4,9 l/100 km,  
CO2-Emissionen kombiniert 149-114 g/km.  1Kraftstoffverbrauch (in l/100 km nach VO (Eg) 715/2007)   
*UPE = unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers für ein vergleichbar ausgestattetes für den deutschen Markt hergestelltes Auto  MwSt.  bei allen Fahrzeugen ausweisbar

Ihr gutschein: Unfallhilfe 

Bei einem Unfall helfen wir sofort: Wir holen Sie ab, stellen einen Leihwagen & reparieren den Schaden günstigst. 
Rufen Sie uns jederzeit an! Bei Reparatur in unserer Werkstatt ist unser Service für Sie gratis

gutschein: Unfallhilfe Ihr 

Gutschein

Unser Programm für Sie:
•	 Sektempfang
•	 Speisen und Getränke zu familienfreundlichen Preisen•	 Tombola mit tollen Gewinnen
•	 Einsteigen und Staunen: Die neuen Opel-Modelle live vor Ort•	 Eröffnungsangebote in unserem Mehrmarkencenter•	 Jubiläumsvorteil beim Fahrzeugkauf im Wert von bis zu 400,- €*Beratung, Verkauf & Probefahrt nur innerhalb der gesetzlichen Öffnungszeiten.

Versicherung für Auto, Haus & Mensch

Ihr neues Auto versichern Sie schnell und günstig beim LVM-Servicebüro Borger im Autohaus Fritzlar.Auch für alle anderen Sachversicherungen sind Herr Borger und sein Team die richtigen Ansprechpartner,Wählen Sie einfach Telefon 05622-9894-34.

Tel. 05622/98 94-0  
Fax 05622/98 94-39 (Verkauf )  05622/98 94-15 (Service)

Öffnungszeiten:
Mo-Fr: 08.00-16.30 Uhr (Service) Mo-Fr: 09.00-18.00 Uhr (Verkauf )Sa:  09.00-12.00 Uhr (Verkauf )

Autohaus Fritzlar GmbH Gießener Straße 50 
34560 Fritzlar

Web www.autohaus-fritzlar.de   E-Mail info@autohaus-fritzlar.de  facebook.com/AutohausFritzlar

Einladung zur neuvorstellung am Wochenende 24./25.*.Januar,10-17 Uhr!

Feiern und sparen Sie mit uns:  Am kommenden Wochenende* laden wir Sie von 10 bis 17 Uhr herzlich zu uns ein! 

Betty van Loon 
Inhaberin
van Loon Kommunikation

Schülerzeitung, Ehrenamt im Jugend pres-
se  verband, Journalismus für u. a. WAZ und 
WELT sowie ein Studium zur PR-Beraterin – 
der beru� iche Weg war bei Betty van Loon 
schon früh gesteckt. 
Das Thema Automobil-Kommunikation 
kam für sie 1995 ins Rollen, als sie die 
Betreuung der Kundenzeitungen mehrerer 
BMW Niederlassungen übernahm. Was 
entstand, schien der BMW AG zu gefal-
len, sodass sie 1997 mit ihrer damaligen 
Agentur ein neues Konzept für die Kunden-
zeitungen des BMW Handelsmarketings 
entwickeln durfte. Bis 2002 betreute sie das 
Projekt und begleitete zudem zahlreiche 
BMW Händler bei der Stärkung der eigenen 
Händleridentität.  
2001 erhielt sie den Auftrag, das Corporate 
Design der neu gegründeten Einkaufsge-
nossenschaft Automobile (EGA) zu entwi-
ckeln. Sie begleitete die Gruppe bis 2013 
mit diversen B2B- und B2C-Maßnahmen, 
unter anderem Pressearbeit, Prospekt-
werbung und Außensignalisation.
Seit 2014 bringt Betty van Loon ihre Erfah-
rung als Partner der S&S Internet Systeme 
ein. Gemeinsam entstanden bereits die 
ELN- und MMC-Prospektwerbung, neue 
CI-Standards für Mehrmarken Center, die 
neue Marke „Ihr Wunschauto-Spezialist“ 
sowie das MehrmarkenMagazin, welches 
Sie gerade in Händen halten.

Mit der Entscheidung für Werbeaktionen scheint es manchmal so zu sein wie mit dem Erwachsen-
werden. Was die anderen machen, ist entweder doof oder unerreichbar – und beim Selbermachen 
erkennt man, wie vertrackt die Realität sein kann.
Aber so, wie es kein Vorbei am Erwachsenwerden gibt, so gibt es auch keinen Erfolg ohne Werbung. 
Und die durchdachte Prospektwerbung von ELN und MMC ermöglicht es, eigene Lösungen zu 
scha� en – für Erfolg ohne allzu viel Aufwand. 


